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DVODNEVNA EDUKATIVNA PRODAJNA POSLOVNA KONFERENCIJA
| DODJELA GODISNJIH NAGRADA
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SUPERPRODAVAC

Prodaja buducnosti - ljudi, Al i kupci u igri moci

Zagreb, 22.i23.10.2026. od 9 do 18 sati

Kongresni centar Antunovi¢, Zagrebacka avenija 100a, Zagreb, dvorane Tomislav, prvi kat

Cijena kotizacije za oba dana iznosi 390% EUR + PDV 25% (ukupno 487*°EUR)

(Za vise sudionika iz iste tvrtke odobravamo popust!)

U cijenu jedne kotizacije ukljucena su sva predavanja prema dvodnevnom programu, radni materijali
(blok, kemijska olovka). Gotovinske uplate na samoj konferenciji ne primamo.

PRIJAVNICA ZA DVODNEVNU KONFERENCIJU SUPERPRODAVAC 2026. <

Tvrtka:

SE PRUAVITI?
OlB: ./\ Svoje sudjelovanje mozete

prijavnice putem e-maila na:
info@poslovni-savjetnik.com

Ime i prezime osobe/osoba:

Vise informacija rado ¢emo

E-mail: SUPERPRODAVAC ! prijaviti slanjem ispunjene

Ad tvrtke: Potpisi i pecat: .
resa fvrte PIITP vam pruziti i ako nazovete
Telefon: ! tel. 01/49 21737
PARTNERI MEDIJSKI PARTNERI
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Vrijeme

Dvorana 1 B2B (Business2Business)

Program konferencije Superprodavac 2026.

Kongresni centar Antunovi¢
Zagreb, dvorane Tomislav (prvi kat)
Zagrebacka avenija 100a

Dvorana 2 B2C (Business2Customer)

prezentacija koja donosi rezultate

8.30 -9.00 REGISTRACIJA SUDIONIKA
Mladen Janéi¢ "SS Sasa Petar
9.00 - 10.00 Kako uvijeriti u B2B prodaji: | “L" 8 Prodavadi pod pritiskom: kako

prepoznati i izbjeci burnout

10.00-10.15

10.15-11.15

Toni Babic¢
Kibernetski pristup prodaji: Kako navigirati
kompleksnost u prodajnom procesu

Matej Sakoman
Pametni akronimi: jednostavan trik
za uspjeh u prodaji i Zivotu

11.15-11.30

11.30-12.30

Velimir Srica
Leadership i umjetna inteligencija
- novo normalno

Sinisa Begovic
Webshop vise nije dovoljan - kupci
traze brzinu i reakciju

12.30-12.50

Iva Bendak
Fina Licitator

12.50-13.30

13.30-14.30

PANEL RASPRAVA: Prodaja sutrasnjice -
preuzima li kontrolu Al, kupci ili prodavaci?
Moderator: Goran Jungvirth | Panelisti: Velimir Srica,
Matija Matijevac, Sinisa Begovic i Zeljko Sundov

Drazen Eldi¢
Tri najvece lazi

, U retailu

PRVI DAN 22.10. 2026. (¢etvrtak)

14.30 - 14.45

Pauza

14.45-15.45

Petar Majstrovic
Superprodavac u eri umjetne inteligencije:

Q\

Mislav Combaj

‘?‘ el @ A R P e TikTok live shopping nova era prodaje u regiji
15.45-15.50 Pauza
7~ N Branko Pavlovi¢ Filip Macuki¢
15.50 - 16.50 i@f Sigurna buduénost tvrtke: kako donijeti (Al) pismenost: isti princip koji je odvajao
&, prave odluke u neizvjesnom okruzenju trgovce 1458. odvaja ih i danas

16.50-17.00

Pauza

17.00 - 18.00

Branimir Trosi¢
Budu¢nost bez nedostataka: nova pravila igre

s
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Miljenko Boskovi¢
Nova psihologija prodaje:
kako NE pretvoriti u DA

Vrijeme

Dvorana 1 B2B (Business2Business)

Dvorana 2 B2C (Business2Customer)

8.30-9.00 REGISTRACIJA SUDIONIKA
Luka Kobesc¢ak Kamilo Antolovi¢
9.00 - 10.00 Kako osvojiti velike klijente: Sto govorite prije nego otvorite usta:

prodaja velikim tvrtkama

neverbalna komunikacija u prodaji

10.00-10.15

Pauza

10.15-11.15

DODJELA GODISNJIH NAGRADA
B2B SUPERPRODAVAC GODINE
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SUPERPRODAVAC

11.15-12.00 Pauza

Dario Mrvel] . Y Mirko Pali¢
12.00 - 13.00 Izazovi vremena: strategije za N li trikovi velikih .

postizanje vise kroz up-skilling P8 Mali trikovi velikih pregovaraca

Sandra Fabri¢ni, lvona Skara
13.00-13.20 ) Kako uz Info.BIZ do boljeg
L~ | prodajnog rezultata

13.20 - 14.00 Pauza

DRUGI DAN 23. 10. 2026. (petak)

14.00 - 15.00

Danijel Bicani¢
Tajne LinkedIn poruka koje
pretvaraju kontakte u klijente

Tanja Dzido
Prodavac u eri umjetne inteligencije: sto
y kupci jos uvijek Zzele samo od Covjeka

15.00 - 16.00

Anita Lukenda Mlinac
Poslovna forenzika za prodaju:
'{  brojevi koji otkrivaju prilike

\l

Marija Novak Istok
Poslovni bonton: kako ostaviti savrsen
dojam na sastancima i pregovorima

Napomena: Organizator zadrZava pravo izmjene programa. U slucaju otkazivanja sudjelovanja od strane sudionika u roku od tri ili manje dana prije odrzavanja konferencije, uplaceni novac ne vracamo.
Ispunjavanjem prijavnice dajem privolu Organizatoru za obradu mojih osobnih podataka, fotografija i video materijala u svrhu organizacije mog sudjelovanja te promocije konferencije
Superprodavac na svim medijskim platformama Organizatora i medijskih pokrovitelja. Organizator ¢e moje osobne podatke cuvati najdulje godinu dana od datuma prijave na konferenciju.




